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Overtar risiko 5,2 gigahertz med vannkjeling
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Kommunikasjonsoperatar

MNextGenTels fiberfrieri er et ledd i en strategi for 3 pata seg en starre rolle i det
norske bredbandsmarkedet enn tjienesteleverandar pa xDSL over kobberlinjer
leiet av Telenor.
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MexGenTel stdrste partner idar
med det Bergens-baserte sels
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Vindenes mener partnerskapsmodellen bar vaere inter
mindre fibernetteiere, som vil fa bedre skonomi i a kn Tt
tienesteleverandar og kommunikasjonsoperatar.
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